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介绍：本书介绍了成功销售商品的前提、WEISS快速成交法、销售在无形之中三部分内容。

具体包括服务意识比技巧更重要、精心塑造职业化形象、介绍商品、说服顾客、掌握顾客

的秘密、妥协处理顾客投诉与不满等。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html）查找全本

阅读方式

金牌营业员培训教程 评论地址：https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html

教客网提供千万本图书阅读地址。

https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html

书名：金牌营业员培训教程

https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html
https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html
https://www.jiaokey.com/book/detail/11523518.html

	my book

