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介绍：本书共分六章，第一章解决医药代表面临市场大环境时理应呈现的姿态；第二章和

第三章分别阐述立场和五步销售法；第四章和第五章是立场和五步销售法的具体运用；第

六章让医药代表把握直接主管的管理思路，便于工作的开展。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/11946245.html）查找全本
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