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介绍：本书以心理学知识作为理论基础，引用了许多经过科学检验的心理实验，汇集了大

量相关的销售实战案例，提炼出了在销售中卓有成效的100个心理策略。这些心理策略环

环相扣，直击销售全流程中客户的各种心理。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/12735633.html）查找全本
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