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介绍：90%的营销人都存在以下状况：不知如何抓住客户注意力，提升购买欲望，建立信

任和提高成交率；或者将送上门的客户“拱手相让”；或者一锤子买卖，老客户慢慢陌生

；或者流失了大量潜在客户；或者拒绝学习，导致企业销售额下滑，利润萎缩……事实上

，每家公司都隐藏着千万无形资产，却在使用错误的策略和方法,扼杀企业的成长和利润

！面对激烈的竞争、成交率的下滑、信任的危机、公司的倒闭，客户对营销人的误解、厌

恶甚至憎恨……如何让营销毫无痕迹，让成交轻松自然？如何快速建立客户信任，杜绝客

户拖延购买，消除客户购买风险？如何快速打破僵局？本书以营销地图为核心，将对传统

营销理念、策略、流程进行革命性改造，那些失传的营销秘诀助你超速成交，让你的产品

进入客户内心世界，触摸到顾客购买的“弦”，让你的企业轻松拥有利润倍增的秘密武器。
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