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介绍：本书对二手房经纪人销售过程各个环节进行了全方位指导，包括经纪人的自我修炼、

销售礼仪、客户心理分析、客户开发、异议处理、谈判与成交、收取佣金、售后服务等10

个方面。本书立足于实战的角度，列举了大量案例，配有很多实用图表，意在帮助房产销

售从业人员提高业务素质，�……

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/13642207.html）查找全本

阅读方式

金牌二手房经纪人销售全案 评论地址：https://www.jiaokey.com/book/detail/1364220

7.html

教客网提供千万本图书阅读地址。
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