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介绍：以心理学知识作为理论基础，汇集了大量相关的销售实战案例，提炼出了超有效的

10堂销售心理课。所讲的销售策略可以帮助销售人员解除和客户之间的隔阂，消除客户的

心理防线，拉近与客户之间的心理距离，赢得客户的信任；在销售过程中准确把握客户的

心理状态，洞悉客户的心理需求和心理弱点，赢得客户的信赖，达成合作。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/14009587.html）查找全本
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