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介绍：本书针对前人在营销道德研究中存在的问题和不足,在中国经济和文化环境下,以中

国企业间购销关系为研究平台,从卖方的角度展开灰色营销研究,主要关注关系和组织因素

中的参考群体行为对销售人员灰色营销行为决策的影响作用。
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