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介绍：这是一个人人销讲的时代,无论是在工作中还是在生活中,都已经离不开销讲了。作

为一名职场人士，面对领导、内部团队成员或者客户,应该讲些什么，又应该避免哪些销

讲的误区?而作为一名企业家或领导者,又该如何提升个人的销讲能力?这些问题都能在《

销讲》中找到可行的答案。 本书深度阐述了“能量、信念、说服、销售、发问、成交”

等六大销讲系统,并提出了销讲的六大黄金步骤：讲趋势、讲优势、树标杆、用工具、挖

痛点、给方案。书中还有效讲解了如何运用互联网时代的销讲工具，从而为读者构建了一

个完整、高效的销讲解决方案。相信广大读者通过阅读本书，将得以有效提升自身的销讲

能力，为个人与企业的快速发展打下坚实的基础出。



说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/14427762.html）查找全本
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