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介绍：销售的过程就是销售员和客户心里博弈的过程。如果销售员不懂客户的心理，那么

销售将困难重重。如果销售员能打赢与客户的心理战，成交就是水到渠成的事情。可是，

当今消费者有哪些典型心理销售员又该如何应对呢本书将为你一一揭晓谜底。本书从以上

问题出发，以心理学知识为基?

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/14647510.html）查找全本
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